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Popolna zmogljivost
zahteva redne preglede.

To je skriti center vsakega Catovega stroja, z deli, ki se
gibljejo do 2.100 krat na minuto in ustvarijo mehansko
energijo pri temperaturi nad 2.000 °C. Zagotavljanje,
da je vedno v najboljSem stanju, je morda najbolj
pomemben del v vzdrzevalnem procesu stroja.

Razli¢ni deli motorja se neenakomerno izrabljajo,
odvisno od njihove vloge in poloZaja. Manjsi deli
motorja, deli prve ravni, kot so batni obroci, vodniki
ventilov in glavni lezaji so izdelani iz zelo vzdrzljivih in
odpornih materialov. Vendar je zaradi obremenitev in
temperatur, katerim so izpostavljeni med zelo kratkimi
cikli obremenitey, Zivljenjska doba gradbenih strojev
relativno kratka. Ti deli so povezani z bolj pomembnimi
elementi motorja, deli druge ravni, kot so bati, obloge
cilindrov in ventili. Ti so povezani z dozivljenjskimi

deli tretje stopnje, kot so blok motorja in ojnice. Da bi
zagotovili optimalno zmogljivost motorja, je potrebno

vsako raven vzdrzevati v vrhunskem obratovalnem stanju.

ZAKA) POPRAVLJATI NEKAJ, KAR SE DELA?

Napaka na najnizji ravni lahko hitro privede do
unicujocega ucinka na dele visje ravni motorja ali na
druge glavne pogonske dele motorja. Thomas Enssle,
Caterpillarjev svetovalec za marketing zato predlaga
~Repair Before Failure” (RBF - Popravilo pred okvaro).
,Zakaj ¢akati, da se nekaj pokvari?” Nepredvideni zastoji
lahko pomenijo zamujeno priloznost za zasluzek in draga
popravila, situacije, ki se jim lahko izognemo s pravilnim

“Zakaj Cakati, da se nekaj pokvari?”

Condition Monitoring (Spremljanje stanja), pravi Thomas.
RBF omogoca kupcem izkoristiti drugo zZivljenje motorja
ali ga povrniti v stanje podobno novemu. Deli prve

ravni se zamenjajo, deli druge ravni pa se ponovno
uporabijo, obnovijo ali na novo izdelajo. To zagotavlja, da
so deli tretje ravni zas¢iteni pred nepotrebno obrabo.

PREPRECITI, DA BI MAJHNI PROBLEMI PRERASLI V KATASTROFO
Catovi zastopniki uporabljajo pri Condition Monitoring
(CM) vrsto orodij, da bi svojim kupcem pomagali oceniti

>> Zas¢ita delov in zmogljivosti:
www.teknoxgroup.com

stanje motorja in prepoznati,indikatorje za popravila“
S-0-S°™ analize ponujajo eno najbolj pomembnih in
najmocnejsih CM orodij, podrobno analizo vzorcev
tekocin iz strojev.,Vsakih 250 ali 500 ur se odvzame
vzoreg, ki se ga poslje v laboratorij na preiskave. Z analizo
tekocin se preveri prisotnost mikroskopsko majhnih
delcev bakra, Zeleza, kroma, aluminija ali silikona, ki
zaradi obrabe komponent s¢asoma pridejo v motor.
Povecana vsebnost delcev v motorju, nastalih pri obrabi,
je klju¢ni indikator moznih tezav z motorjem,” pojasni
Thomas. Izkuseni S-O-S specialisti ovrednotijo rezultate
analize, predlagajo ukrepe na podrogjih, kjer odkrijejo
tezave ali pa obvestijo kupce, v kolikor rezultati pokazejo,
da lahko v kratkem pride do okvar komponent.

NADZIRATI STROSKE, SCITITI PRODUKTIVNOST
Najpomembnejsa korist RBF pristopa je tudi najbolj
ocitna: preprecevanje okvar motorja. Z nacrtovanim
vzdrzevanjem imajo kupci vec prednosti - remonte
se nacrtuje, ko jim to ustreza, stroski vzdrzevanja

in zastojev pa so nizji in predvidljivi. Thomas
opozarja kupce:,Ce ¢akate, da se va$ motor
pokvari, boste na koncu placali veliko ve¢" m
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Spostovani bralec,

Moc¢ katerega koli poslovanja je odvisna od rasti njegove
ponudbe in s tem od njegovih kupcev, kar je razlog,

da Caterpillar nadaljuje stratesko investiranje v najbolj
obetavne dejavnosti. Nas nakup proizvajalca rudarske
opreme Bucyrus junija 2011 je nedavni primer tega. Z
nalozbo v visini 8,8 milijard dolarjev smo v veliki meri razsirili
naso ponudbo proizvodov in omogocili kupcem, da vso
svojo opremo in storitve nabavljajo pri enem dobavitelju.
Poleg zagotavljanja dostopa do mreze Catovih zastopnikov, naloZba v nase
kupce v rudarski dejavnosti zagotavlja naso prisotnost v stalno rastoci industriji.

Prav tako smo opravili pomembne strukturne nalozbe z vzpostavitvijo
regionalnih distribucijskih centrov na lokacijah, kot so Dubai, ZAE in Zeebrugge
v Belgiji. To nam pomaga racionalizirati proces distribucije znamenom, da

nasi proizvodi pridejo do vas hitreje in upamo, da s tem presegamo vasa
pri¢akovanja. Investirali smo v nacine pridobivanja znanja in s tem povecujemo
obseg pogovorov s kupci, saj Zzelimo pridobiti jasno sliko o prihodnjih potrebah
po proizvodih. S pozornejsim poslusanjem lahko bolje reagiramo in si

prizadevamo predvidevati in presenecati z nenehnimi inovativnimi izboljsavami.

Vabim vas, da skozi pogovor s Fredericom Istasom, enim od nasih produktnih
vodij spoznate naso usmerjenost h kakovosti in nacin, kako uresni¢ujemo naso
vizijo.

Vesel sem, da vam lahko povem, da dajanje opreme v najem Se vedno narasca
kot zelo zazelena resitev pri vse vecjem Stevilu nasih kupcev. Veliko nasih
zastopnikov dodaja nove lokacije in enote v svoj strojni park za najem, tako

da vam lahko zagotovijo vecjo fleksibilnost pri zadovoljevanju vasih potreb v
poslovanju. Trudimo se slediti naSemu motu:,Kjer koli so vasi projekti, tam smo
prisotni tudi mi.”

Upam, da boste v vsaki zgodbi iz te Stevilke revije Cat Magazine prepoznali,
kako je Caterpillar osredotocen na to, da vam pomaga pri razvoju s Siritvijo
proizvodnih linij, dobavo kakovostnih proizvodov in trudom, da vsak vas projekt
pomaga privesti do uspesnega in dobic¢konosnega zakljucka, tudi na zelo

Zahvaljujemo se vam za vase poslovanje v letu 2011 in vam Zelimo
produktivno in plodno leto 2012. In upam, da bomo mnoge od
vas srecali na sejmu INTERMAT v Parizu aprila prihodnje leto.

Paolo Fellin,
Podpredsednik Caterpillarja

Zgoraj le na kratko povzemamo vsebino te $tevilke - v njej je $e mnogo ve¢ novic in mnenj. Ce imate predlog za prihodnje objave, se obrnite na

Jenny Strémbom, Caterpillar S.AR.L.
Ron Strik Peter Verver

Agnes Schroeter, Caterpillar S.A.R.L

Cat Magazine izhaja trikrat letno, distribuirajo ga Caterpillarjevi zastopniki v Evropi, Afriki, na Bliznjem Vzhodu in drzavah nekdanje Sovjetske zveze. Prosimo vas, da svoje prispevke posljete na: Cat Magazine, Caterpillar S.ARR.L. 76,

Route de Frontenex, PO Box 6000, 1211 Geneva 6, Switzerland. CatMagazine@cat.com. Vse pravice pridrzane. ©2011 Caterpillar.

Centigrade za Caterpillar S.A.R.L. www.centigrade.com
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SFREDERICISTAS,IZBOLJSUJE REGIONALNO DOSTOPNOST PROIZVODO Vs

ZGODOVINSKA NALOZBA V PRIHODNOST
Glavne poteze v rudarstvu s prevzemom Bucyrusa

PRED VRTANJEM NAFTE: SEIZMICNE MERITVE
In pred meritvami stroji D8R utrjujejo pot

PREVOZ APNENCA
Indijski kupec zmanjsuje poskodbe
kamionov za 60 odstotkov

ZBIRANJE ZELJA KUPCEV
Frederic Istas, produktni vodja

PODROBNEJSI POGLED NA NOVO ZIVLJENJE
Prvi v seriji ¢lankov o Cat® Certified Rebuild
(prenovi v skladu s Catovimi priporocili)

EVROPA SE VESELI NOVEGA KOMPAKTNEGA STROJA
Mini hidravli¢ni bager 300.9

ladnii alal KilnasloviCatM! (o @

Anneloes de Jong Gerry Black
contact-si@teknoxgroup.com

NAKUP PODJETJA BUCYRUS SPREMINJA VID_E’Z‘SVETOVNEGA RUD




zacetku julija 2011 je bil prevzem zakl}uae_r\ - |ns ém‘,’ijg pdnudll rudarski |ndus;l=u| vir z najsirso
paleto rudarske opreme za povrsinsko'in nodzemnb likopavanp na svetu. Nakup, vreden 8,8 milijard
dolarjev, kar je sploh najveqa%nve,stlcua podjet}a do‘seglaj, predstavlja samozavesten korak v
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PRISLUHNILI SMO KUPCEM

Prav glas kupcev je preprical podjetje Caterpillar,

da razsiri svojo ponudbo z vec kot 100 proizvodi,
pravi Cris Curfman, predsednik oddelka prodaje

in podpore v Caterpillarjevem podjetju Global
Mining. »Nasi kupci radi poslujejo z nami, kot tudi z
naso mrezo zastopnikov. In prav oni so nas prosili,
da zagotovimo vec proizvodov, do katerih lahko
pridejo prek samo enega kontakta in z dostopom do
odli¢nega servisa, ki ga ponujajo nasi zastopniki.

»Prvotno smo imeli relativno majhno vlogo v industriji,
nadaljuje. »Manj kot 30 odstotkov mobilne opreme v
rudnikih naj bi bilo znamke Cat. Sedaj lahko ponudimo
vrsto proizvodov, ki pokrivajo skoraj 80 odstotkov
njihovih potreb. Prav tako sta Bucyrus in Caterpillar
dolga leta servisirala eno in isto bazo kupcev in si

delila vecino nasih najboljsih 30 kupcev po svetu.

Sedaj nastopamo v eni osebi — enotna ponudba,

vec proizvodov, a manj sistemov in procesov.«

Rudniki prav tako zelijo iz varnostnih razlogov zmanjsati
stevilo dobaviteljev na deloviscu. »Sedaj bo na terenu
prisoten le Caterpillar — servisni tovornjaki in osebje
Catovega zastopnika z nekdanjimi Bucyrusovimi
terenskimi predstavniki in strokovnjaki za proizvode,
kar skoraj podvaja naso prisotnost na terenu.

Poleg linije proizvodov, s katerimi se dela tako v
povrsinskih kot podzemnih rudnikih, ponujamo tudi
proizvode, kot so elektri¢ni ageregati, lokomotive

in zelezniske storitve - in s tem izpolnjujemo cel
spekter razli¢nih zahtev. Ko pravimo, da imamo
najsirsi proizvodni program, mislimo ¢isto resno.«

Catov odkopni stroj EL4000
brez napora reze premog
iz podzemnega sloja.

1ZGRADNJA MOCNE ORGANIZACIJE

»Caterpillarjev prevzem podjetja Bucyrus se je zakljucil
8.julija. 11. julija je podjetje po vsem svetu praznovalo
uradni prvi delovni dan in izreklo dobrodoslico
nekdanjim delavcem Bucyrusa v tim ter delilo navdusenje
s trenutno zaposlenimi pri Caterpillarju. A to je bil le
zacetek teambuildinga,« pravi Tony Johnson, vodja
trzenja v Caterpillarjevem oddelku prodaje in podpore

v Global Mining, ki je odgovoren za razvita trzisca.

September je prinesel izjemno srecanje zaposlenih
v podjetju Caterpillar Global Mining - izmenjavo
znanj, spoznavanje nove organizacije in kako

bolje servisirati kupce v rudarski industriji.
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PODPORA SVETOVNEGA RAZREDA:

V rudarski industriji, ki jetrenutno.v razcvetu, je zanesljiva'oprema obvezna. »Govorimo
o kupcih, ki potrebujejo vet kot 95 %-razpolozljivost,« pravi dr. Gessner. »Ob zelo velikih
strojnih parkih v stevilnih rudnikih vkljucuje to veliko podpore elektricarjev, mehanikov

in strokovnjakov:za proizvode. Vse to in‘Se vec je dostopno prek mreze zastopnikov.«

Sloves zastopnikov glede servisiranja in podpore je Ze privabil zanimanje novih
kupcev za nekdanje Bucyrusove proizvode, pravi dr. Gessner. »E. Hartikainen
Oy je finski kupec, ki uporablja Catovo opremo Ze 40 let. Bucyrus jim je nekaj
let neuspesno poskusal prodati hidravli¢ni bager, ko pa so izvedeli, da bi imeli
dostop do Catove mreZe zastopnikov, so se oglasili. Sest tednov po nakupu je
njihov novi bager znamke Cat zacel delati v njihovem rudniku na Finskem.

Vegje stevilo terenskih delavcev
in 100 novih proizvodov
pomeni, da ima Caterpillar sedaj
najsirso ponudbo v industriji.

DR. DIETER GESSNER,
Generalni direktor prodaje
in podpore v Global Mining
za EAME, CIS in Indijo.

»V preteklih nekaj tednih smo imeli tri vecje sestanke,«
pravi Johnson. »Najprej se je zbralo priblizno 250 vodilnih
delavcev, da bi se dogovorili glede vlog in skupnih

ciljev. Nato smo se srecali s klju¢nimi dobavitelji,

s poudarkom na pomembnosti vsake posamezne
blagovne znamke in njene vloge v skupni rasti.«

Nato je prisel na vrsto sestanek 600-tih predstavnikov
za prodajo in podporo s celega sveta; najbolj mnozicen
sestanek, kar jih je Global Mining kadar koli imel.
»Imeli smo skupno zgodovino servisiranja istih

kupcev na razli¢ne nacine, vendar je bilo za vec¢ino

od nas to prvo srecanje,« pravi Johnson. »V preteklih
nekaj mesecih smo spoznali, da smo si veliko bolj
podobni, kot smo si mislili. Oboji imamo sedez v isti
regiji, srednjem zahodu Zdruzenih drzav, s podobno
kulturo in korporativno filozofijo. Vsem nam je skupna
usmerjenost h kupcem in teznja h kakovosti, zanesljivosti,
varnosti in trajnosti. Nase korporativne vrednote so
integriteta, odli¢nost, timsko delo in predanost; to

je osnova pri vsaki nasi odlocitvi in delovanju.

»To skupno ozadje daje novemu oddelku za globalno
prodajo in podporo v Global Mining zacetno
prednost, saj so komplementarne vescine zdruzene
v enotno mo¢,« pravi Johnson. »Bucyrusovi delavci
se sedaj ucijo, kako se vkljuciti v Caterpillarjev okvir,
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TRDA RUDA

medtem ko istocasno izobrazujejo Caterpillarjeve
delavce o razsirjenem proizvodnem programu.
Gre za enakovredno izmenjavo znanja.«

ZASTOPNIKI RAZVOJA

Kupci v rudarskem sektorju so se jasno izrazili, da Zelijo
taksno vrsto servisne mreze, kot jo nudi Caterpillar,
pravi dr. Dieter Gessner, nekdanji vodilni delavec pri

Zastopniki bodo pri prodaji
in servisiranju dobili mocno
uporabno in tehnicno podporo.

Bucyrusu, sedaj pa generalni direktor Oddelka za prodajo
in podporo pri Global Mining, odgovoren za Evropo,
Afriko, Srednji vzhod (EAME), drzave Comonwealtha

(CIS) ter Indijo. »Pred prevzemom je v primeru, da je
Bucyrus zelel poslati stroj v rudnik v Estonijo, kupec
vprasal ‘Kako nam boste nudili podporo z rezervnimi

deli in servisom?’ Sedaj lahko odgovorimo - s Catovo
mreZo zastopnikov in Caterpillarjevo prisotnostjo.«

Ceprav bodo Catovi zastopniki v doglednem
¢asu prodajali in nudili podporo za celotno novo
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Catovo proizvodno linijo, bo potrebno vec let prehoda in Siritve poslovanja. Kupci so lahko prepri¢ani,

za prenos odgovornosti za proizvode na mrezo da bomo obdrzali to znanje tudi v novi organizaciji.«

zastopnikov. Tekom tega procesa je glavna

prioriteta zagotoviti kupcem neopazen prehod, Dr. Gessner je preprican, da je Caterpillar dobro

tako da dobijo tako raven servisnih storitev in pozicioniran, da lahko pomaga pri zadovoljevanju

podpore, kot jo pricakujejo od obeh organizacij. rastocih potreb po izkopanih materialih - potreb, za
katere se pricakuje, da bodo v prihodnjih letih zrasle za

PRIPRAVLJENOST NA RAST 20 do 25 odstotkov. »Povecanje svetovne populacije — na

»Opredelili smo plan tranzicije, ki temelji na priloznostih primer v afriskih drzavah kot so Mozambik, Bocvana,

v rudarski dejavnosti in na bazi trenutnih Bucyrusovih Gana in Liberija - prinasa veliko povprasevanje po energiji

proizvodov,« pojasnjuje dr. Gessner. »Zastopniki se in jeklu. Pricakuje se, da bo Indija do leta 2016 podvojila

bodo vkljucevali postopoma, skupina za integracijo svoje potrebe po energiji, kar pomeni vecjo potrebo

si bo vzela dovolj ¢asa za uskladitev zastopnikov in po premogu in Zelezovi rudi. Mongolija je na zacetku;

zagotovitev trdnih temeljev za uspeh in rast.« Kitajska in jugovzhodna Azija se $e vedno $irijo. Sledimo
tem nastajajocim trgom in oskrbujemo trzisca rasti s

Velik del te tranzicije bo vklju¢eval usposabljanje tako intenzivnostjo, ki ji manjsa podjetja niso kos.«m

zastopnikov. »Ti proizvodi zahtevajo veliko
dodatnega znanja o proizvodih, do obsega, ki so
ga Catovi zastopniki Ze vajeni. Torej bomo tesno
sodelovali z njimi in jim pomagali pri uvajanju
opreme na trzisce, skupaj s prepricljivo uporabo in
tehni¢no podporo prodaji in servisiranju,« pravi.

Nekateri nekdanji Bucyrusovi delavci bodo presli
k zastopnikom, delali na terenu in nudili prakti¢no
usposabljanje. »Ta proces pridobivanja znanja je le del

>> Vel o nasi ponudbiza rudarstvo na:
www.mining.cat.com



LOKACIJA:
RUB AL KHALI,
SAVDSKA ARABLJA

GLOBOKO V PRAZNEM PREDELU SAVDSKE ARABIJE
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Oliver Atsu upoéasnjuje svoje servisno vozilo,
se ustavil na vrhu 200-metrske sipine in se zastrmi v
daljavo. Pokaze na dve drobni piki osem kilometrov
stran.,,Tamle sta,” pravi, ,tja moramo priti."‘To sta
Catova traktorja gosenicarja D8R, Oliver pa je pa
s svojim timom Ze na poti, da bi opravili rutinsko
vzdrzevanje. Glede na puscavski teren v Rub Al Khali
v Savdski Arabiji - znamenitem praznem predelu - bo
potrebna Se ena ura preden bodo prispeli na cilj.

Stroji D8R so del strojnega parka, ki obsega prek

40 strojev, ki ga je pri Catovem lokalnem zastopniku
Zahid Tractor vzelo v najem podjetje Sinopec,
kitajsko podjetje, ki vodi raziskave. Sinopec mora

v praznem predelu dolociti tocen polozaj zalog
nafte in plina za naftno podjetje Saudi Aramco,

in sicer v pesceni puscavi, veliki skoraj toliko kot
Francija, in pri temperaturah, ki presegajo 50 °C.

Podjetju Sinopec ekstremni pogoji delovanja v
Savdski Arabiji niso tuji, saj je za Saudi Aramco
pricelo delati ze leta 2004. Trenutni projekt, ki poteka
na jugovzhodu drzave v bliZini meje zOmanom in

GRE ZAHID RENTAL KORAK NAPRE)

| Arabskimi Emirati, se je pricel leta 2009 """'"-::"_

in bo po vsej ve;jetnosti-zakljuéen'§éle 2014.

0MOGOCITI RAZVOJ V PUSCAVI

Geolosko raziskovanje je otezeno zaradi strmih in
premikajocih se sipin. Strojni park seizmoloskih vozil

- vibracijski stroji za vse vrste terenov Sercel Nomad

65, ki jih poganjajo Caterpillarjevi motorji C13 -
sistemati¢no pokrivajo izbrano podrocje raziskovanja.
Ustavijo se priblizno vsakih 20 metrov, kjer vsako vozilo
spusti vibracijsko plosco s hidrostati¢nim pogonom.

Te oddajajo vibracije, ki potujejo po pesku, dokler ne
dosezejo in se odbijejo od niZje lezec¢ih geoloskih plasti.
Mreza senzorskih kablov, polozenih na pesek, lovi
povratne signale, ki jih zbirajo vozila in jih posredujejo v
analizo na oddaljeno lokacijo. Rezultat je slika geoloske
podlage in potencialnih podrocij za ¢rpanje nafte.

Torej, kak$no vlogo ima pri tem procesu strojni
park, sestavljen iz najetih Catovih traktorjev
gosenicarjev D8R? Ker so sipine tako masivne in
strme, vozila Nomad kljub svojim pnevmatikam za
pesek, ne morejo vedno slediti zahtevanemu vzorcu
raziskovanja. Catovi traktorji gosenicarji, opremljeni




> > Vsinasi traktorji gosenicarji:
www.teknoxgroup.com

e =25 = .
S om S, premaguijejo te ovire z utrjevanjem ki vsebujejo filtrirano nafto, dobavljeno direktno iz
~ poti ¢ez sipine ravno tam, kjer se to zahteva, tako Dammama, tako da smo lahko popolnoma prepricani,
da jim pozneje Nomadova vozila lahko sledijo. da ni onesnazena.” Neoporecnost je pomembna tudi
pri drugem vidiku Oliverjevega dela. ,Saudi Aramco
Z vec kot 40-imi stroji D8R, najetimi pri podjetju Zahid ima zelo stroga pravila glede onesnazevanja okolja,
tractor, je pri delu v tako oddaljenem in zahtevnem okolju ki jih moramo spostovati pri nasem delu,” pravi.,Na
redno vzdrzevanje in servisiranje klju¢no za napredek primer, ¢e nam uide kapljica nafte na pesek, moramo
pri projektu. To pa pomeni dolge ure neprestanega odstraniti onesnazen pesek vse do globine enega
tezkega dela za Oliverja Atsuja in njegov stalni tim, ki metra, ga natovoriti v vreCe in odpeljati na ciscenje ali
ga sestavljajo stirje mehaniki in skladis¢nik. Oliver je odlaganje. Ta in druga pravila nam nalagajo, da smo
terenski vodja servisa pri Zahid Tractorju Ze od samega zares zelo previdni pri tem, kako opravljamo svoje delo.”
pricetka projekta in izvaja rutinsko vzdrzevanje in
servisiranje strojev D8R vsakih 250 ur ne glede na to, Vec

kje se stroji nahajajo (,mi gremo k njim, ne oni k nam,”
pravi). Vsake tri mesece s svojim timom opravi ved;ji
pregled ter popravilo ali zamenjavo delov, kjer je to
potrebno. Da bi preprecili morebitne okvare in olajsali
predvideno vzdrzevanje se vsakih 200 delovnih ur
zberejo vzorci olja, ki se jih analizira v laboratoriju v
prostorih Zahid Tractorjevega zastopnistva za vzhodni
del v Dammamu. ,Ker smo vec kot 800 km oddaljeni od
Dammama, moramo biti v veliki meri samozadostni,
zato imamo zaloge rezervnih in potrosnih delov kar na
deloviscu. To vkljucuje 1000-litrske rezervoarje za nafto,




NAJEM - CELOVITA RESITEV
Vzdrzevanje in servisiranje na deloviscu sta pomembna vidika najemne pogodbe med podjetjem
Sinopec in Catovim zastopnikom Zahid Tractor, vendar je prednosti Se mnogo vec.

J 1 ,Nismo zadolzeni le za dobavo strojev, ampak tudi skrbimo, da so vzdrzevani in da obratujejo,” pravi
Mohammed Gaber, projektni inZenir pri podjetju Zahid Tractor, ki je vkljucen v projekt Ze vec kot dve leti.
+Prevzemamo odgovornost za vsak posamezen vidik delovanja stroja. To vkljuc¢uje.dobavo vseh delov in
potrosnega materiala, kot so motorna in hidravli¢na olja ter filtri. Vsaka dva meseca posljemo dodaten tim

iz Dammama, ki opravi obsezen pregled strojev. Ce je kadar koli potrebno stroj odpeljati na popravilo, smo
odgovorni tudi za to. In kot del dogovora s Sinopecom, stroje zamenjamo takoj, ko oddelajo priblizno 3000 ur.
Prav tako smo dolzni zagotoviti popolnoma usposobljene in izkusene strojnike za vse stroje. V bistvu, razen
goriva, ki ga zagotavlja Sinopec, prevzemamo odgovornost za vsak posamezen vidik upravljanja in delovanja
strojev pri tem projektu, in s tem omogocamo Sinopecu, da se lahko popolnoma osredotoci na iskanje.

MOHAMMED GABER,
projektni inzenir pri
podjetju Zahid Tractor.

,In seveda,” dodaja, ,podjetju Sinopec ni potrebno vloziti kapitala v nakup strojev - in to je
zelo pomembno, ce potrebujete strojni park z ve¢ kot 40-imi traktorji gosenicarji.”

OLIVER ATSU,
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Odli¢nost laboratorija: kontrola
onesnazenja s 5* zagotavlja
maksimalen obratovalni cas.

Sledijo vodilnim: ko D8R utrejo
pot, lahko Nomadi is¢ejo nafto.

OPREMLIJENI ZA REZULTATE zelo dobro sodelujemo. V preteklih dveh letih in pol
Yan Shizhong, nadzornik operacij geofizicnega oddelka smo razvili tesen odnos. Poleg dobrih finan¢nih in
pri Sinopecu, je zadolZen za raziskovalne dejavnosti operativnih resitev, ki zadovoljujejo nase potrebe,
podjetja v Savdski Arabiji.,, Ko smo priceli z delom se zelo hitro odzivajo, Ce se pojavijo tezave - in te

v tej drzavi’, pravi,,nismo imeli namena najemati se bodo v pogojih, s kaksnimi se soocamo, vedno
opreme, ¢eprav smo vedeli, da zelimo delati s Catovimi pojavljale. A vedno dobimo dobre storitve m

stroji. Opravili smo raziskavo in vsi so nam rekli, da je
Caterpillar blagovna znamka, na katero se moramo
obrniti, saj so najboljsi za delo v puscavskih pogojih.
Preizkusili smo drugo znamko strojev - kitajsko, saj smo
kitajsko podjetje — vendar so bile vremenske razmere
prevroce za njih in teren prevec pescen. Catovi D8R,

ki jih je dobavil Zahid, pa so posebej opremljeni za
puscavske pogoje. So odporni in mocni ter poleg njih
dobimo dobro podporo kot del dogovora o najemu.

r

»Zahid Rental se je dokazal kot idealna resitev za nas.
nadzomik operaci geofizicnega To pomeni, da so prilagodljivi glede Stevila strojev, ki jih
oddelka pri Sinopecu zelimo uporabljati, obenem pa se izognemo tezavam
vodi iskanje nafte. pri iskanju zadostnega Stevila dobrih strojnikov, ki bi
jih upravljali - kar je bila tezava, ko smo prvic prisli
sem. Namesto tega je sedaj je to problem podjetja
Zahid Rental, kar nam zelo ustreza! Z njimi resni¢no

YAN SHIZHONG,
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BOLJ GLADKA POT ZA INDIJSKI RUDNIK et

MAHARASTRA

ZA PREMIK 4,5 MILIJONA TON APNENCA . INDLIA

Rudik apnenca Naokiriv'Chandrapurju (Maharastra, Indija) je del podjetja UltraTech Cement Limited.
Pr0|zvaja surovino za cementno sestavino klinker in to v drZavi, kjer j je vellka potreba po gradbenih
materialih. Po |zkopavanju apnenca sledi izziv njegovega prevoza po dovozni cestl, ki jer konstantno

— obremenjena. Kamionom, ki uporabljajo dovozno cesto. predstavTjaJo najvedji izziv obrabain umcenje !
pnevmatnk ter nevarnost predrtja zaradi ostrih.kamnoy, ki so posledica 'mlmr.amja_.c Vendar od uyedbe '
Catovega wbracuskega kompaktorja CS533E skupaj sCatowm-motornlm grederjem 120H,.namenjen|ma
vzdrzevanju cest', s9 se prlmen poskodb kamlonov v rudhlku zmanisall zavec k,ot 60 odstotkov.” . -

,Dovozne ceste so vzrok vecine poskodb na kamionih,”
pravi Rajesh V. Sambrey, pomo¢nik podpredsednika
rudnika podjetja Ultratech Cement Limited. ,Ce cesta ni
pravilno vzdrzevana, gre lahko hitro marsikaj narobe.
Poleg neposrednih teZav s pnevmatikami trpi tudi
vzmetenje, prihaja lahko do vpliva na prenose kot

tudi do poskodb 3asije. In ko kamion ne dela, tudi
rudnik ne more obratovati s polno kapaciteto.”

ODPRAVA OZKIH GRLV PROIZVODNJI
,Catov motorni greder in vibracijski kompaktor za
zemljo sta idealna za nase potrebe,” pravi Rajesh., Ko
dozerji pocistijo cesto, sledi 16-tonski motorni greder s
svojim 3.685 mm sirokim nozem in pripravi Siroko pot za
» vibracijski kompaktor CS533E." 2.134-milimetrski boben
".: kompaktorja CS533E poganja 4-cilindri¢ni Catov motor T
na turbodizelski pogon 3054C, ki se vrti pri 2.200 obratih
na minuto. Njegov edinstveni mehanizem dvojne ¢rpalke 1'—'::-' Eiilﬁ fﬂ:ﬁq e
omogoca locen, uravnotezen hidravli¢ni pretok do
osi zadnjega kolesa ter pogonskega motorja valja. To
2 | .zagotavlja maksimalen navor in vle¢no silo z moznostjo
obratovanja na naklonu do 80 % in amplitudo vibracij
0,85 mm ter stiskanje kamnov do velikosti 200 mm.

RAJESH V. SAMBREY,

S skupnim delom stroja ustvarjata povrsino ceste, ki
prispeva k maksimizaciji obratovalnega ¢asa v rudniku.
,Dovozna cesta je za rudnik kakor arterija. Ce se zamasi,
prihaja do ozkih grl,” pojasnjuje Rajesh.,To, da imamo

pri roki kompaktor pomeni, da lahko stalno vzdrzujemo
povrsino ceste in s tem omogocimo kamionom neoviran
prihod in odhod. Odkar ti stroji obratujejo, se je zmanjsalo
Stevilo predrtih pnevmatik za dve tretjini, prav tako se

je podaljsala Zivljenjska doba pnevmatik, saj prihaja

do precej manjsega Stevila poskodb in obrabe. To je ze
privedlo do pomembnega povracila nase investicije.
Imamo pa tudi neprekinjeno podporo Catovega
Iokalnega zastopnika Gmmco India, k|Je prlsoten na




ZAGOTAVLJANJE, DA
SE KUPCE BOLJE SLISI

GLEDE DOSTOPNOSTI PROIZVODOQV, ODZIVNOSTIIN RAZVOJA
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Frederic Istas (desno) v pogovoru
o kapacitetah z Glennom
Vancoilleom, nadzornikom v
regionalnem distribucijskem

centruv ZeMUggeju.



Frederic Istas je nov produktni vodja za hidravli¢ne
bagre na gosenicah za Evropo, Afriko, Srednji vzhod
(EAME) in drzave Commonwealtha. Nedavno je prisel s
Caterpillarjevega sedeza v Peoriji v ZDA v novo pisarno
v Zenevo v Svici, kjer se je osredotoéil na nove izzive.
Bistvo le teh je izboljsanje nacina, kako Caterpillar
poslusa kupce in se odziva na njihove zahteve.

"Tempo in obseg tega dela se v veliki meri razlikuje od
mojega prejsnjega, ki je bil povezan z upravljanjem
globalnih prihodkov. Od splosnega pregleda vseh
proizvodnih linij do osredotocenja le na hidravli¢ne
bagre na gosenicah — gre za precej bolj globok prehod
kot samo iz globalnega na regionalno. Sedaj delam

s precej vecjim timom, na dosti vecjem geografskem
obmogju," pravi Frederic. Z nalogo izboljsanja ponudbe
storitev in proizvodov kupcem v Evropi, Afriki, Srednjem

~

-
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"S tem obseznim inputom razvijama 'visoko
resolucijsko'sliko tega, karkupdi vresnici Zeljo."

vzhodu in drzavah Commonwealtha, je Frederic
odgovoren za novo dinamiko in dostopnost, odzivnost
in razvoj proizvodov. Del tega vkljucuje nadaljnje
vecanje vloge regionalnih centrov za distribucijo
proizvodov v Dubaiu in Zeebruggeju v Belgiji, da bi se
povecala regionalna dostopnost do celega prodajnega
programa hidravlicnih bagrov na gosenicah.

Vec

LOKACLJA:
ZEEBRUGGE,
BELGIJA




g

Distribucijski center Zeebrugge

Hidravli¢ni bagri vseh velikosti:
www.teknoxgroup.com
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Hidravli¢ni bager na gosenicah
349E, del Fredericovega
prizadevanja za boljso
regionalno dostopnost.

USTVARJANJE GLOBALNEGA VPLIVA

Caterpillarjev oddelek za bagre se je soocal z nekaterimi omejitvami pri dostopnosti doloc¢enih
modelov kot posledica zelo hitre rasti nekaterih trznih gospodarstev. To je zahtevalo,
da postane oddelek Se bolj dinamicen pri ustvarjanju globalnega vpliva.

"Izpolnjevanje pri¢akovanj kupcev je bistvenega pomena. Da bi izboljsali dostopnost proizvodoy, konstantno
iS¢emo alternativne moznosti za dobavo proizvodov iz nasih tovarn po celem svetu. Uporaba regionalnih
distribucijskih centrov je ucinkovit nacin, kako kar najbolje zas¢ititi kupce pred predolgimi dobavnimi

roki," pojasnjuje Frederic. "Vendar je bistveno, da kupci vedo, da ¢eprav se lahko zamenja izvor blaga,
ostanejo kakovost, zanesljivost in garancija nespremenjene, ne glede na poreklo proizvoda."

V konkuren¢nem okolju, ki se neprestano spreminja, je za Caterpillar in Catove zastopnike nujno, da ostanejo najboljsi.
"Konkurenca s Kitajske je bila nekaj ¢asa zelo opazna v Afriki, Srednjem vzhodu in regiji CIS, zdaj pa opazamo, da
postaja aktivna tudi v Evropi," pravi Frederic. "Ze tako imamo veliko $tevilo konkurentov na evropskem trzis¢u, in

sedaj ni vec vprasanje ¢e, ampak kdaj bo tudi v Evropo prisla konkurenca s Kitajske. Tako je sedaj na nas samih, da se

naprej dobavljamo proizvode in storitve nasim kupcem po najnizjih stroskih lastnistva in obratovanja v industriji."

1ZBOLJSANJE RAZPOLOZLJIVOSTI PROIZVODA

"Da bi povecali razpoloZljivost strojev, nenehno
izboljsujemo distribucijske poti, in sicer z ve¢jo
uporabo regionalnih distribucijskih centrov, kot je ta,'
pravi. Carinsko skladis¢e v Zeebruggeju je namenjeno
skladiscenju hidravli¢nih bagrov iz Belgije, Japonske,
Grenobla, Brazilije in ZDA, preden jih posljemo nasi
mrezi zastopnikov in nato nasim kupcem. Na zalogi je
vedno doloceno Stevilo standardnih izvedb vsakega
proizvoda. Gre za najbolj iskane konfiguracije, pri
¢emer nam to, da jih imamo na zalogi pomaga pri
zagotavljanju najboljse mozne dostopnosti.

Kolikor je le mogoce, Caterpillar prilagaja stanardne
konfiguracije potrebam kupcev, pojasnjuje Frederic:
"Skupine iz oddelka za globalno gradbenistvo
posvecajo veliko ¢asa kupcem, da bi ugotovili, kaj
le-ti to¢no zelijo, pri tem pa uporabljajo kombinacijo
anket, intervjujev, javnih diskusij kot tudi trznih
raziskav, sejmov, povratnih informacij prodajnih
timov in neposrednih kontaktov z zastopniki.
Spreminjajoce Zelje kupcev pomenijo, da je potrebno
nekatere konfiguracije sproti dodatno prilagajati.

RAZLICNE KONFIGURACIJE PROIZVODOV ZA ZADOVOLJEVANJE
RAZLICNIH ZELJA KUPCEV

"Opazili smo potrebo po razli¢nih pronudbah proizvodov
kot rezultat regionalnih razlik v zakonodaji, predpisih o
emisijah in vse ve¢jem prepadu v tehnologiji opreme,"
pojasnjuje Frederic. "Razlika med stroji, ki jih ponujamo na
zelo reguliranem trgu kot so Severna Amerika in Evropa,
in tistimi na manj reguliranem trgu v Afriki, Srednjem
vzhodu in CIS, bo na koncu onemogocila ponudbo ene
same proizvodne linije, ki bi ustrezala obema trzis¢ema."

Nekateri lahko to razumejo kot otezevanje Ze tako
tezkega dela. Za Frederica je to le grbina na cesti.
"Zakonodaja je nekaj, na kar se lahko pritozujes, ali
pa jo sprejmes in gre$ naprej," pravi. "Moja vloga je,
da zagotovimo enako pozornost drugim kriti¢no
pomembnim spremembam, npr. tistim, ki so odvisne
od spremenljivih Zelja kupcev. Povratne informacije
kupcev in njihove zahteve, ki jih sedaj zbiramo,

bodo sprozile naslednji razvojni cikel in Sele takrat
bomo videli resni¢ne rezultate nasega dela."
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" Teatovim in prodajnim oddelkom-zgstOlikaw-rudimo-prodafmepogojez vec
opdjami, ki Kupcem pomagajezmzatistroskelastnistvaimobratovalne stroske.”
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SEGMENTA KORISTNOST IN ZIVLJENJSKI CIKEL

Pomemben rezultat vecje prisotnosti na terenu je
boljse razumevanje nacina, kako kupci uporabljajo
svojo opremo. Kaj dobijo od Catovega stroja je odvisno
v veliki meri od tega, kako ga uporabljajo v smislu
stevila ur, nalog in kako ga uporabljajo kot investicijo.
Za kupce, ki svoje hidravli¢ne bagre na gosenicah
stalno uporabljajo, so optimizacija obratovalnega casa
in produktivnosti, osredotocanje na skupne stroske
lastnistva in preostala vrednost stroja nekateri od
klju¢nih kriterijev za nakup. "Na skupino lahko gledate
kot na segment 'Zivljenjski cikel", pojasnjuje Frederic.
"Primerjajte to s kupcem, ki stroj uporablja samo za
dolo¢ena opravila in ne nujno prav veliko ur letno. Se
vedno pa zeli kakovost in zanesljivost, hkrati pa tudi

"Podjetje je moralo postati
obcutno bolj dinamicno."

raznovrstnost. Ti kupci bi sodili v segment 'koristnost’ Mi
vsem kupcem posvecamo enako pozornost, upostevamo
pa tudi, da meja med tema dvema segmentoma variira
od regije do regije, prav tako pa tudi od velikosti

stroja. Zelo pozorno preucujemo razlike, tako da lahko
prilagodimo naso ponudbo, da kar najbolje ustreza
Zeljam kupcev. Ce govorimo o segmentu koristnost ali pa
o zivljenjskem ciklu, se neprestano trudimo najti nacine
za znizanje investicijskih in obratovalnih stroskov.

Z opazovanjem nacina uporabe nasih strojev
pomagamo izboljsati konfiguracije, ki jih ponujamo,"
sedaj vkljucuje dolgo pri¢cakovan motor stopnje 3B.
"Caterpillar ima najsirsi proizvodni program hidravli¢nih
bagrov na gosenicah, ki so opremljeni s certificiranimi
motorji stopnje 3B," pripoveduje Frederic. "Novo

serijo E trenutno predstavljamo po Evropi in povratne
informacije kupcev glede varnosti, u¢inkovitosti porabe
goriva in produktivnosti so izredno pozitivne."

=

KAKSNA JE PRIHODNOST HIDRAVLICNIH BAGROV NA GOSENICAH?
"Za veliko vecino nasih proizvodnih linij bomo obdrzali
dve verziji proizvoda," pove Frederic. "Eno za zelo
regulirane trge in eno za manj regulirane. Poleg tega
bo potrebno upravljati tudi morebitne diferenciacije v
ponudbi proizvodov, ki bi jih lahko zahtevali kupci iz
segmenta koristnost in/ali segmenta zivljenjski cikel.

V vsakem primeru bo nasa neomajana usmerjenost

na kakovost Se naprej povecevala zadovoljstvo

kupcev in s tem zagotavljala vedji obseg prodaje.

Prav tako se trudimo zagotoviti boljSo in stabilno
dostopnost proizvodov, ki ustreza pri¢akovanjem
kupcev. Kjer je to upravi¢eno, bomo srecevali vedno
vecjo integracijo elektronike, satelitskega vodenja in
AccuGrade - tehnoloskega razvoja, osredotocenega
na povecanje produktivnosti in donosa."

Frederik se veseli ve¢jega kontakta s kupci: "Zelim
slisati vec od ljudi na terenu. V bistvu sem kanal
za sporocanje njihovih potreb v organizacijo

in, kar je bistveno, prepri¢ani moramo biti, da
izdelujemo in dobavljamo take proizvode, ki jih
nasi kupci potrebujejo za to, da so uspesni.'m

MARCEL STOELMAN,
Caterpillarjev komercialni
direktor.

47 hektarjev veliko zemljisce
v Zeebruggeju, s prostorom
za 7.000 strojev.
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STRAN S STARIM ...

Z uvajanjem ogromno novosti
prevzema Phil Ringenberger
globalno odgovornost za CCR.

NOVO ZIVLJENJE

S PRENOVO V SKLADU S CATOVIMI PRIPOROCILI
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Miguel Ezquerra, ki je
zaposlen pri Catovemu
zastopniku Bergerat Monnoyeur CAT Certified Rebuild (CCR) in Cat® Certified Power Vsak kupec opreme bo neizogibno prisel do tocke,”
opaza povetan interes za Train (CPT) spreminjajo stari stroj v takSnega, ki je pravi Phil, ko se bo moral odlociti ali opremo prenoviti,
Certified Power Train Plus. zmogljiv in je videti enako dobro kot tisti dan, ko je prodati ali zamenjati. Catove 3asije so narejene tako, da
zapeljal s proizvodnega traku. Cat Certified Rebuild trajajo vsaj dvakrat dlje, kar mnogi kupci ze izkoriscajo z
(CCR), ki je zazivel leta 1985, je decembra 2010 izbiro prenove pogonskega sklopa ali celotnega stroja.”
praznoval svojo 5000. ‘obletnico’s prenovo nakladalca
na kolesih 980G. Phil Ringenberger, Caterpillarjev ,POPOLNOMA NOV DVAJSETLETNI STROJ“
svetovalec za marketing, ki je na globalnem nivoju Povrnitev stroja na njegovo prvotno raven zmogljivosti
odgovoren za CCR, je ob tem poudaril Stevilne koristi za samo del cene novega pomeni, da so kupci delezni
tega, kar on imenuje “moznost odli¢nega popravila.” nizjih investicijskih in obratovalnih stroskov. Kot
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pojasnjuje Phil, prednosti CCR-ja presegajo finan¢ne
koristi.,Veliko kupcev ceni dejstvo, da z uporabo enega
stroja dve zivljenjski dobi neposredno prispevajo k
var¢evanju z energijo in materialom,” pravi.,In ne
smemo pozabiti, da strojniki razvijejo tesen delovni
odnos s svojim strojem, to je nekaj, od Cesar se veliko
ljudi po 10-ih ali 20-ih letih ne more kar posloviti. S
CCR-jem dobavimo popolnoma nov dvajsetletni stroj.”

DOSLEDNOST PRI KAKOVOSTI PO VSEM SVETU

Caterpillar je edini proizvajalec s tako podrobnim
programom predelave in edini, ki garantira enake
zmogljivosti kot pri novem stroju. Po opravljeni prenovi
v skladu s Catovimi priporocili pri katerem koli Catovem
zastopniku po svetu, je to garancija za doslednost in
zagotovilo, da vsak del stroja ustreza Caterpillarjevim
strogim zahtevam glede kakovosti. Osrednji pomen pri
tem ima seznam prenovljenih delov, ,nabor podatkov’,
ki jih zastopniki uporabljajo kot referen¢ne smernice. Ta
lahko obsega do 3.000 strani z do 10.000 postavkami,
dolocenimi za popravilo, zamenjavo ali obnovo. Pri
vecini prenov se ponovno uporabi do 90 % stroja, ki se
obnovi do stanja, primerljivega z novim, vsi kriti¢ni deli
se zamenjajo in izvedejo inZenirske posodobitve. Pri
prenovi v skladu s Catovimi priporocili se uporabljajo

le Catovi novi ali pa obnovljeni deli, kar vkljucuje vse

Po prenovi v skladu s Catovimi
priporocili ima stroj enake
zmogljivosti kot nov, vendar
za samo del cene noveqa.

podrobnosti: sklopke, merilnike, kabelske snope, cevi,
modaul elektronske kontrole (ECM), pogonski sklop,
hidravliko, kabino in barvanje. Dokoncan stroj dobi
12-mesecno garancijo z moznostjo podaljsanja in
financiranja. V nekaterih primerih Catovi zastopniki
nudijo pogodbo za celovite storitve pod enakimi

ali podobnimi pogoji kot pri novih strojih.

Za kupce Miguela Ezquerra, prodajnega predstavnika
za rezervne dele in storitve pri Catovem zastopniku
Bergerat Monnoyeur, je izbira CCR-ja pogosto le
vprasanje matematike.,Vecina novih kupcey, ki se
odloci za prenovo, izbere moznost druge Zivljenjske
dobe, ker je finan¢no privla¢na,” pravi., Za le del cene
novega dobijo raven zmogljivosti, produktivnosti,
zanesljivosti in trajnosti, ki je enaka kot pri novem
stroju. Obstojeci kupci, ki so se odlocili za prenovo, pa
se vracajo k nam z drugimi stroji iz njihovega strojnega
parka, ali pa se odlocijo za nakup nove Catove opreme,
saj vedo, da bo CCR mozna opcija v prihodnosti.”

Sicer je odvisno od zahtev kupcev, vendar popolna
prenova ni vedno potrebna, zato se namesto tega
priporoca Certified Power Train (CPT) — prenovo
pogonskega sklopa. Ta se osredotoc¢a na motor,
pretvornik navora, menjalnik, diferencial in kon¢ne
pogone.,Vse, kar poganja ali zaustavlja stroj je
obnovljeno ali zamenjano,” pravi Miguel.,Za moje

kupce je najbolj popularna moznost Certified Power
Train Plus, prenova pogonskega sklopa in vseh dodatnih
delov stroja, ki jih kupec Zeli obnoviti: ta moznost nudi
dodatno fleksibilnost k ponudbi prenove v skladu s
Catovimi standardi. Prav tako znizuje stroske prenove,
ker se osredotoca na specifi¢ne potrebe vsakega kupca,”
pojasnjuje Miguel.,Na primer pri ravnanju z odpadki
kupce na splosno ne skrbi toliko zunanjost stroja. Nova
barva in ,kozmeti¢ni” popravki, ki se jih opravi s prenovo
po Catovih priporocilih za njih niso tako pomembni.”

POVECAN INTERES KUPCEV

Phil Ringenberger 40-odstotno letno rast CCR-ja
pripisuje zdravi pameti kupcev.,,Ce samo popravljate
stvari, ki se pokvarijo, se soocate z nepredvidenimi
zastoji, veliko negotovostjo in skrbmi. Ce se odlo¢ite za
prenovo v skladu s Catovimi priporocili, stroj umaknete
iz obratovanja v nac¢rtovanem trenutku, pod svojimi
pogoji in v lastnem ¢asovnem okviru. Vrne se kot nov v
roku 8 do 12 tednov, kar je v nekaterih primerih hitreje
kot dobava novega stroja. Dobi novo serijsko $tevilko
(samo CCR) in plosc¢ico s certifikatom, kar je lahko
moc¢no marketinsko orodje za kupce. Prenova v skladu
s Catovimi priporocili predstavlja veliko priloznost kot
dolgoroc¢na strategija za kupce s ciliem maksimiranja
njihovega dobicka in produktivnosti in isto¢asno
znizanja njihovih investicijskih in obratovalnih stroskov.
Zame je edino presenecenje, da prednosti prenove v
skladu s Catovimi priporocili ne koristijo vsi kupci.” m

>>

www. teknoxgroup.com

CCRNAHITRO

1. Pregled pred prenovo
Demontaza

Obnova

Klju¢ne inZenirske
posodobitve

Test pogonskega sklopa
Sestavljanje

Test zmogljivosti
Ponovno barvanje

. Nova serijska Stevilka
0. Vrednotenje kupcev

Howon

— 0 ®~Nown

Razstavljen 775D je v prostorih

podjetja Finning v Chesterfieldu
pripravljen za temeljito ¢iscenje.

Novo Zivljenje ¢aka: Pri Finningu

pricakujejo, da bo prenovljen
stroj opravil $e 15.000 delovnih

ur za kupca Lafarge Aggregates.

Informacije o prenovi v skladu s Catovimi priporocili na:
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Najbolj kompakten Catov stroj:
visok 1.507 mm in $irok 730 mm.

Ni¢ ni preozko: 300.9 se z lahkoto
odpelje skozi obicajna vrata.

18

SPECIFIKACLJE:

935 kg, 854 cm3 dizelski
motor: 3 cilindri, 13,8 kW
trgalna sila 8,9 kN

globina izkopavanja 1.731 mm
Sirina 730 mm.
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ZAVAJAJC

A PREPRICLJIVC
MINI HIDRAVLICNI BAGER

Ce ste ujeli leto$njo evropsko turnejo, ste morda opazili novega prvaka na tem podroéju. Bager 300.9,

najnovejsi kompaktni stroj, ki se pridruzuje |

iji gradbenih strojev, bil je eden izmed zvezd ,Catovih

kompaktnih strojev na turneji”. S Harryjem Murphyjem, Caterpillarjevim prodajnim predstavnikom, smo
se pogovarjali o vse vedji privlacnosti tega malega dodatka h Catovemu prodajnemu programu.

»Je mocan, produktiven in prenosen. Tezak je
samo 935 kg, vgrajen ima 854 kubi¢ni dizelski
motor, zaradi ¢esar je najmocnejsi bager

v svojem velikostnem razredu na svetu. Ima
presenetljivo dobro sposobnost ravnanja za tako
majhen stroj in koplje lahko vec kot 1,7 m v
globino.V bistvu predstavlja vse, kar pricakujete
od Catovega stroja, samo v manjsem obsegu.”

Bager 300.9 se uporablja na stevilnih podrog¢jih po
vsej Evropi, uporabljajo ga v podjetjih za krajinsko
urejanje, obdelavo tal in proizvajalci orodij, ter od
zasebnega sektorja, pa vse do sektorja za oddajanje
v najem.,Oblikovan je zelo intuitivno,” pravi Harry,

,Vse, kar pricakujete od Catovega
stroja, samo v manjsem obsegu.”

,tako, da ga lahko takoj uporabimo za delo” Ob
stalnem interesu na trgu najema strojev lahko bager
300.9 zdruzimo s hidravli¢nim kladivom H25, zaradi
¢esar ga lahko uporabimo tudi za rusenje.,O¢itna
prednost stroja te velikosti je, da ga lahko odpeljemo
prakti¢no kamor koli: mozno ga je prevazati na
standardni prikolici s standardnim dovoljenjem ali
celo v zadnjem delu kombiniranega vozila, ¢e na
bagru spustimo lok. Zaradi svojega ozkega trupa
gre lahko bager 300.9 skozi vrata Sirine 760 mm ali
pa se ga prevaza s servisnim dvigalom na delovi$¢u,
kar je nekaj, kar kupci v veliki meri Ze izkori$¢ajo.”

>> Vec o mini hidravli¢nih bagrih na:
www.teknoxgroup.com

Za kupca Darrana Mellisha se je 300.9 pokazal za zelo
uporabnega v njegovemu podjetju West Coast Tool
and Plant Hire na Skotskem. David Moir iz podjetja
Finning, ki ga je prodal gospodu Mellishu pravi,
,Darran je videl bager 300.9 in prepoznal njegovo
hitrost in mo¢. Poleg njegovega kompaktnega
dizajna in visoke kakovosti izdelave, je bil motor s
18,6 KM klju¢ni dejavnik za njegovo odlocitev.”

,Bager 300.9 smo oblikovali, ker je trg mini bagrov
potreboval zmogljiv stroj,” zaklju¢uje Harry.,Odziv
kupcev to potrjuje, saj je Stevilo narocil zastopnikov
s celotne mreze ogromen, poleg tega pa ga bomo
v kratkem zaceli izvazati tudi v ZDA, Kanado in
Avstralijo. Upamo, da bo tam odziv enako pozitiven,
kot smo ga dobili od tukajsnjih kupcev - veliko
spostovanje do nasega najmanjsega bagra.’ m




NEIZPROSEN. ZANESLJIV.

" \/
—.u--'=l| i

NOVA CATOVA® E SERIJA JE IZDELANA ZA SE VECJO UCINKOVITOST

Catova® E serija hidravlicnih bagrov je izdelana z legendarno Catovo zanesljivostjo za maksimalno
produktivnost v najtezjih pogojih in okoljih — ves dan, vsak dan. Karakteristike, oblikovane za vecjo
zanesljivost in manj zastojev, vkljucujejo:

* Nove, ojacene sprednije strukture
e QOkrepliene nosilce zgornje Sasije
e Mocan sistem podvozja z ojacanimi Cleni gosenic

lzvedite vec o novih karakteristikah serije E. Obis¢ite nas na
www.teknoxgroup.com.

CAT, CATERPILLAR, njihovi pripadajoci logotipi, ., Caterpillar Yellow” in “Power Edge” zascitni znak, kot tudi celostna graficna podoba podjetja in izdelkov, ki so tu uporabljeni, so blagovne znamke podjetja Caterpillar in se ne smejo uporabljati brez
njegovega dovoljenja.
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